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Ürünlerinizi ve işlerinizi yurt içinde, yurt dışında paylaşmak ve ihtiyacınız alan ürünleri bulmak istiyorsanız bizim le iletişime geçiniz.

ŞUBEMİZ OLURMUSUNUZ
Anadolu Türkistan İş Adamları Dostluk Derneği Yurt içinde ve yurt dışında Şubeler açıyor. Şubelerimizi temamen iş adamlarımız ve firmalarımız teşkil edecektir. Şubelerden amacımız iş adamlarımıza yakın olmak ve üyelerimizin aracısız olarak birbirleriyle anında görüşmesini sağlamak.
Güvenli Ticaret Ağı, Referans Sistemi:
Türkiyedeki Dernek Şube Başkanı Kazakistan’daki   Şubeden birini aradığında Dernekten Kayseri şube başkanı Nihat Türkaslan demesi yeter. Dolandırıcılık riski düşer.
İstihbarat Paylaşımı:
Hangi ülkede hangi ürün talep görüyor.
Gümrükte sorun çıkaran firma varmı. Ödeme ahlakı nasıl? Buna benzer diğer her türlü bilinmiyenler vatsap toplantılarında konuşulur.
Ortak Kefalet:
Büyük ihalelerde şubeler birbirleriyle teminat gücünü artırmak için iş birliği yaparlar.
Ürün Tanıtımı: 
Şubeler kanalıyla ürünler in tanıtımıda kolay olur.
Fuarlara katılım: Dernek her şubenin olduğu ülkedeki fuarlara toplu stant açar maliyet bölüşülür.
Katalog dijital platform: 
Tüm üyelerin ürünleri tek PDF katalogda ve dernek sitesinde yayınlanır. Her şube kendi ülkesinde dağıtır. Şube kendi şehrindeki alıcıları toplayıp Türkiyeden gelen üye ile birebir görüştürür
DEPO SHOWRUM PAYLAŞIMI: 
Yurt dışı şube, üyelerin numunelerini koyacağı ortak showrum açar kira ve masraflar ortak ödenir.
ORTAK PAZAR NASIL OLUŞTURULUR:
Burada en önemli şey bir firma yerine 10 / 20 ve daha fazla firma kümelenerek güç birliği oluşturur istediği ülkeye kolayca mal satabilir.
Ortak lojistik: yurt dışına bir tır tek firmaya pahalı olur.   Beş on firma bir tırla maliyeti düşürür 
Dernek şemsiye marka kurar tek firmanın giremediği market zincirine bu markayla toplu girer.
ALIM HEYETLERİ: 
Yurt dışındaki firma dernek merkezini arar   talepleri bildirir. Merkezde talebpleri karşılayacak şubeleri arar ve talebi karşılayacak firmaları ilgili yurt dışı şubesine gönderir.
E- TİCARET KÖPRÜSÜ:
Dernek Trendyol gibi yerel pazaryerleriyle anlaşır. Türkistan veya Balkanlar özel bölümü açtırır. Sadece dernek üyeleri satış yapar.  Yurt dışındaki şubede iade ve teslimat işlerini çözer
Dernek hakemliğinde:
 	Takasa bağlı ticaret yapılabilir
GÜVEN VE DİSİPLİN: 
Bu sistemin yürümesi için: Üye seçimi şart. Her önüne gelen üye alınmaz. Ticaret odası kaydı. Referans, Aidat disiplini artırır. Güven sağlar.
VERİ PAYLAŞIMI:
Hangi üye ne üretir. Kapasite nedir. Güncel tutulmalı ve şubeler birbirlerinin envanterini görmeli.
KOMİSYON DEĞİL AİDAT: 
Şube yapılan ticaretten komisyon almamalı. Sistem aidat artı hizmet bedeli ile dönmeli. Kısacası Şube güvenli liman + Tanıtım ofisi + Lojistik üs
Sevgili firma sahibi kardeşlerim.  Güzel günlere birlikte koşalım.  
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